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Interesse?

Fordern Sie noch heute Ihr persönliches Angebot für ein  
LCN Shop in Shop Konzept in Ihrem Institut an.

Ihre direkten Ansprechpartner:

Martina Wallot:	 0170 / 7 66 46 72	
	 martina.wallot@wilde-group.com

Karin Himmelstein:	 0170 / 7 66 46 98	
	 karin.himmelstein@wilde-group.com
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Individuelle PlanungMehr Erfolg für Sie Das LCN Shop in Shop System  

LCN bietet Ihnen die passende Lösung individuell auf Sie 
zugeschnitten.

Nutzen Sie das LCN Shop in Shop Konzept und profitieren 
Sie von unserer langjährigen Erfahrung und Marktpräsenz. Wir 
erstellen Ihnen einen virtuellen Einrichtungsvorschlag für den 
neuen Dienstleistungsbereich.

Sie bestimmen die Konzepte, wir beraten Sie bei der 
Platzierung, für die Nagelkosmetik zum Beispiel ab 5 m2.

Sie erhalten ein detailiertes Angebot für die Einrichtung und  
falls erforderlich für die Aus- oder Weiterbildung Ihrer Mitarbeiter 
in unseren LCN BeautySchools.

Das LCN Shop in Shop Prinzip

Umsatz- und Gewinnsteigerungen kann nur noch verzeichnen, 
wer neue Produkte und vor allem neue Dienstleistungen 
anbietet. LCN unterstützt Sie dabei mit Full-Service in 
verschiedenen kosmetischen Konzeptbereichen: Produkte, 
Weiterbildung, Geschäftsausstattung und wirtschaftliche sowie  
fachliche Beratung. 

Kosmetik ist die Basis für Ihren Erfolg. LCN hilft Ihnen, diese 
Basis zu verbreitern. LCN unterstützt Sie in den Bereichen der 
Nagelkosmetik, kosmetischen Fußpflege, SPA Behandlungen, 
Mikrodermabrasion und Permanent Make-up: Allesamt viel 
versprechende Konzepte mit Zukunft.

LCN ist der einzige Anbieter, der es Ihnen einfach macht. Aus 
einer Hand erhalten Sie Schulungen, Produkte, Werbemittel 
und sogar eine komplette Geschäftsausstattung. Alles für Ihre 
erfolgreiche Arbeit.

Mit den fundierten LCN Konzepten haben Sie beste Aussichten 
auf Erfolg. An Hand von Beispielen zeigen wir Ihnen bei 
Interesse gerne auf, wie viel Sie investieren müssen und wie 
schnell Sie mit LCN Konzepten Gewinne erzielen können.

Mit dem LCN Shop-in-Shop Konzept haben Sie die Möglichkeit, in Ihrer  
Parfümerie oder Ihrem Kosmetikinstitut dem Kunden weitere Dienstleistungen und 
Produkte anzubieten und somit ohne Mehrkosten mehr Gewinn zu erwirtschaften. 
Ergreifen Sie jetzt Ihre Chance!

LCN Shop in Shop. Das Erfolgskonzept. LCN Shop in Shop. Das Erfolgskonzept.

Die Wilde Group ist ein Zusammenschluss moderner Kosmetik
unternehmen, welche innovative und qualitativ hochwertige kosmetische 
Produkte und Dienstleistungen für den Kosmetikmarkt anbieten. Eine 
unserer Kernkompetenzen ist der Bereich der Fingernagelkosmetik. Mit 
einer großen Auswahl an lichthärtenden Kunststoffen zur Verlängerung 
und Verstärkung von Fingernägeln bieten wir dem Nail Designer die 
optimale Ausstattung für das Studio.

Hochwertige Produkte, individuelle fachliche Beratung, kontinuierliche 
Betreuung und regelmäßige Innovationen sind die Eckpfeiler eines 
modernen, dienstleistungsorientierten Unternehmens.

Unter dem Markenzeichen LCN werden Produkte für die Hand-, Nagel 
und Fußpflege sowie Gesichtspflege (Mikrodermabrasion), dekorative 
Kosmetik und Permanent Make-up angeboten. Die Produktpalette von 
LCN wird durch die hochwertige und traditionsreiche Gesichtspflege-
Marke MONTEIL ergänzt.

Für jede Produktlinie des LCN und MONTEIL Produktsortiments 
stehen Ihnen kompetente Ansprechpartner zur Verfügung. Der flächen
deckende Außendienst besitzt ein umfassendes Produkt Knowhow 
zur bestmöglichen Beratung des Kunden. Zusätzlich verfügen alle 
unsere Außendienstmitarbeiter über Institutserfahrung und sind damit 
kompetenter Ansprechpartner in allen Bereichen der Studioführung.

... auf einen Blick Die Wilde Group

Wir suchen einen Unternehmer der:

	 •	Ernsthaft interessiert ist.

	 •	Qualitativ hochwertige Dienstleistung anbieten kann.

	 •	Umfangreiche Produktkenntnisse hat. 

	 •	Vorteil in der von Anfang an hohen Kundenfrequenz 
		  erkennt und diese auch nutzen will.

aber:

	 •	Nicht die hohe Investition in ein eigenes Ladenlokal 
		  und das Risiko der laufenden Kosten möchte.

Der Shopgeber:

	 •	Stellt die Fläche zur Verfügung.

	 •	Kauft die Verkaufsware.

	 •	Erhält 20 % des Dienstleistungsumsatzes als „Miete“.

	 •	Behält 100 % des Verkaufsumsatzes.

Der Shopnehmer:

	 •	Kauft den Arbeitsplatz (Nailstation, LED Gerät etc.).

	 •	Kauft die Verbrauchsware / Kabinenware.

	 •	Behält 80 % des Dienstleistungsumsatzes.

	 •	Erhält 10 % Verkaufsprovision auf LCN / Monteil Produkte 
		  von der Wilde Group.

Die Wilde Group:

	 •	Beratung und Planung.

	 •	Virtueller Einrichtungsvorschlag.

	 •	Stellt Verkaufsregale,  Verkaufsaufsteller, Displays (leer) 
		  zur Verfügung.

	 •	Preislisten, Bildmaterial, Aktionsflyer.

	 •	Unterstützt mit Promotion vor Ort.


